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Mercadotecnia

y la busqueda

en la internet

e conformidad con Forrester Re-
Dﬁeurch, las ventas por e-Com-

merce se incrementardn en un
19% de afo en afo, aumentando a $229
billones en 2008 desde los $95.7 billo-
nes en 2003.

Con tantos sitios comerciales en In-
ternet y todes rivalizando por los mis-
mos dolares de los consumidores, se es-
td volviendo progresivamente mis difi-
cil para los negocios destacar y encon-
trar su mercado.

La solucién a este siempre creciente
reto es la Mercadotecnia en Miquinas
de Biisqueda: una parte integral de las
Soluciones de Internet lideres para la in-
dustria de WSI para empresas pequeiias
a medianas.

Para los clientes que ya conocen la

direccion web de una empresa, no repre-
senta ninglin problema el encontrar vy
utilizar el sitio, sin embargo, esto repre-
senta un muy pequeio porcentaje de la
clientela potencial que utiliza el Internet
todos los dias.

La investigacién muestra que la ma-
yoria de los usuarios de Internet cuentan
con las miquinas de bisqueda como
Google(tm) y Yahoo(tm) para localizar
rapidamente los productos y servicios
que requieren.

Mientras que unos pocos estin con-
vencidos del valor de estar ¢l los lista-
dos de las midquinas de bisqueda - un
proceso que puede tomar semanas o me-
ses, dependiendo del servicio - la mayo-
rfa no se dan cuenta de que estar simple-
mente en los listados no es suficiente.

CON SISTEMAS QUE
HAN SIDO DESARRO-
LLADOS, UTILIZADOS
Y PROBADOS POR
MAS DE 700 CONSUL-
TORES DE INTERNET
EN 87 PAISES ALREDE-
DOR DEL MUNDO, WSI
ENTREGA MILES DE
SOLUCIONES DE E-BU-
SINESS A NEGOCIOS
PEQUENOS Y MEDIA-

NOS CADA ANO.

Ya no mds. Los sitios deben lograr
una posicién entre los primeros lugares
arrojados por las maquinas de busqueda
i es que ticnen la esperanza de ver que
un usuario haga clic para llegar a ellos.
Al utilizar las es-
trategias de Op-
timizacion en
Miquinas  de
Biisqueda de
WSI. los sitios
no sélo logran
aparecer el los
listados en cues-
tion de dias, sine
que aparecen en-
tre los primeros
resullados  de
biisgqueds donde
los consumide
res busean la in-
lornacion,

Una epcidn
altamente efecti-
vi en la Merca- f§
dotecnia en M- .
quinas de Biuisqueda ofrecidu por WSI
se conoce como la “Inclusién Garanti-
zada”.

Este sistema de generacion de wrilice
se estd volviendo muy populiur entre los
clientes de WSI debido a que sus resul-
tados son garantizados. Para poder lo-
grar este trifico garantizado en los sitios
de los clientes de WSI, los Consultores
de Internet de WSI primero deben crear
el perfil de los prospectos potenciiles de
los negocios,

Entonces. u través de un proceso pro-
pietario que implica analizar millones de

“rastros de trifico” en la Web, el Con-~

sultor de Internet de WSI identificard
con precision los érminos de busqueda
y frases que estos prospectos estin utili-
zando actualmente para identificar los
productos y servicios similares a los que
ofrece el dueno de un negocio,

Una vez definides. Los Consultores
de Internet de WSI pueden posicionar
un negocio de tal manera de que cuando
un usuario de Internet hace una blsque-

da utilizando esas palabras o frases en
una maquina de busqueda asociada, el
sitio del cliente aparecerd entre los pri-
meros resiltados de dicha biisqueda.

Con cicntos - v a veces miles - de en-
laces obtenidos como resultado de la
busqueda de una palabra, la ventaja que
obtienen los sitios optimizados por WSI
es significativa.

Y lo mejor de todo es que utilizando el
sistema de Inclusion Garantizada de WSI.
los duefios de los negocios sélo pagan por
el trifico gue oblienen: esto es, los nego-
cios sélo pagan cuando un cliente poten-
cial hace clic en su sitio. haciendo de éste
un método muy controlable y costeable de
llegar a una amplia audiencia.

Esto es especialmente importante pa-
ra los negocios pequefios y medianos a
quien se dirige WSI. donde los presu-
puestos no permiten el anunciarse con
“transmisiones™ a gran escala. Los
clientes de WSI determinan cudnto de-
sean pagar por el servicio cada mes, per-
mitiéndoles establecer y administrar su
presupuesto de premocién en linea.

El sistema de Inclusion Garantlizada
de WSI es también cxtremadumente fle-
xible, ya que las palubras'y frases clave
pueden ser cambiadas facilmente pira
mejorar los resuliados, tomar ventaju de
oportunidades de temporada o dingirse
a diferentes segmentos de mercido

Los Consultores de Internet de WSI
moniloredn continuamente las eampi-
fius de sus clientes y sugicren modifi-
viacienes cuando sed necesdarieo para
ascgurar resultados consistentemente
altos de acuerdo  las metds del nego-
cio de sus clientes. Esta es una impor-
tante ventaja competitiva en el Internet |
de hoy donde las ventas se ganan y se
pierden en el mismeo tiempo que toma
teclear unas cuantas palabras y oprimir
el boton “Buscar”.

WSI, con oficinas corporativas en
Torente, Canadd. estd calilicado come
el Negocio de Servicios en Internet #1
en el munde y como la cuarta Frangui-
cia Internacional de mas ripido creci-
miento.




