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Il progetto nasce da un’idea di Sviluppo ltalia e si rivolge a chi vuole lavorare in proprio %

022 Aci S. Filippo (CT) Tel. 899.233.200

Ldoda. aiuta le donne a fare impresa

Un corso di formazione ed un kit multimediale aiutano nella creazione della struttura

a realta industriale siciliana
Lcresce anche grazie ai tanti

progetti messi in atto da ‘Svi-
luppo Italia Sicilia’, che aiuta le im-
prese a nascere, crescere e svilup-
parsi. 1l Progetto 1.DO.LA, uno di
quelli gia messi in atto da tempo, si
rivolge soprattutto all’imprenditoria
femminile. Esso € tato progettato
per sviluppare la cultura imprendi-
toriale delle donne siciliane che
hanno mostrato propensione a svol-
gere un'attivita lavorativa autono-
ma. L'incubatore ¢ stato un ambien-
te ideale per sviluppare lattivita
creativa, strategica ed attuativa, di-
sponendo di:
-locali completamente attrezzati;
-servizi centralizzati;
-assistenza personalizzata per la ste-
sura dei business plan;
-l'organizzazione aziendale, - la pia-
nificazione ed il controllo di gestio-
ne;
-la conduzione delle ricerche di
mercato;
-la realizzazione di sistemi di qua-
lita.
I risultati sono stati lusinghieri:

SI Sviluppoltalia

il corso di formazione sulla creazio-
ne di impresa;

-200 donne siciliane hanno usufrui-
to dei servizi gratuiti di consulenza
ed assistenza dell'agenzia;

-3000 donne hanno ricevuto il Cd
Rom in Italia;

-6000 donne hanno ricevuto il Cd
Rom in Francia ed in Spagna.
Nell'ambito del progetto si & realiz-
zata la creazione di un pacchetto
informativo multimediale in tre lin-
gue su compact disk, per dare im-
portanti informazioni sulle politiche

pubbliche e sugli strumenti finan-
ziari privati a supporto della crea-
zione di impresa. Il ¢d rom contie-
ne altresi una serie di case history
sulla creazione di imprese femmini-
li. In questa fase diversi partner eu-
ropei hanno collaborato per indivi-
duare e far conoscere strumenti fi-
nanziari locali e comunitari, nonché
"storie" di imprese gestite o pro-
mosse da donne, da utilizzare come
elementi di studio e di riflessione.
Le piu sofisticate tecnologie per la
formazione a distanza e per l'open
learning hanno consentito di svol-
gere un corso pilota per I'acquisizio-
ne di competenze per la creazione
di impresa, destinato prevalente-
mente alle donne residenti in zone
distanti da Catania.
Il corso Fad, volto a guidare le par-
tecipanti dall'idea all'impresa, ¢ sta-
to supportato dalla presenza perio-
dica di docenti presso i gruppi di-
dattici periferici, appositamente or-
ganizzati in sedi decentrate, ed ¢
stato vivacizzato da incontri con
imprenditrici.
Per informazioni
info@sviluppoitaliasicilia.it

Il franchising
siciliano apre
le sue porte

Per investire in Sicilia e delle
aziende made in Sicilia.e fare im-
presa & arrivato “Siciliafranchi-
sing”, un portale che opera in si-
nergia con [taliafranchising con
l'obiettivo di gestire direttamente
sul territorio il franchising contri-
buendo allo sviluppo dei franchi-
sor ¢ delle aziende made in Sici-
lia.

Si tratta di un progetto che mira a
sviluppare I’economia di un terri-
torio vastissimo, che conta oltre
cinque milioni di abitanti e che ha
infinite risorse da sfruttare ¢ valo-
rizzare, un patrimonio artistico,
culturale ed uno sviluppo indu-
striale di notevole rilevanza na-
zionale, viatico ideale per proiet-
tarsi positivamente in Italia e in
Europa con prodotti all'avanguar-
dia. L'indirizzo del portale é:

-70 donne siciliane selezionate per

www.siciliafranchising.it

Il servizio di internet consulting and education offre ai clienti la miglior tecnologia possibile

Wi, Ia rivoluzione nel mondo del business

uando i consumatori si recano al mercato

alla ricerca di un particolare prodotto, la

decisione di acquisto ¢ solitamente legata
a dutfattori principali: prezzo e servizio. Il prez-
zo di un prodotto pud indurre ad un acquisto, poi-
ché i consumatori mentre fanno shopping, hanno
in mente invariabilmente un budget, e quindi un
prodotto deve rientrare in quel budget. Tuttavia
una reputazione di servizio eccellente pud per-
suadere le persone a spendere un po' di piu, gra-
zie alla certezza che, in caso di problemi con il
prodotto, il venditore si assumerebbe le proprie
responsabilitd e fornirebbe assistenza al consu-
matore.
Combinare insieme questi due fattori di acquisto
puo essere molto difficoltoso, a causa del proble-
ma "locale-globale"; cioe le grandi aziende glo-
bali sono in grado di offrire prezzi migliori grazie
al loro potere di acquisto, ma poiché sono cosi
grandi la loro abilita nel fornire un servizio al
cliente "locale" risulta spesso latente. Le aziende
locali offrono un servizio al cliente efficiente e
personalizzato, tuttavia difettano del potere di ac-
quisto che ha un elevato numero di operatori in
grado di offrire grandi quantita di beni. Questo
problema "locale-globale" ¢ stato risolto dalla
WSI, l'azienda con la crescita pill veloce nelle
Soluzioni Internet fornite alle piccole e medie
imprese.
11 network mondiale dei Consulenti Internet cer-
tificati dalla WSI opera localmente con la capa-
citd di far leva su un crescente e-market attraver-
so Centri di Produzione a basso costo e altamen-
te tecnologici situati in tutto il mondo. Cio con-
sente alla WSI di offfrire ai loro clienti complete
Soluzioni Internet in grado di far aumentare il lo-
ro volume di affari.
Il lavoro dell'outsourcing non € un concetto nuo-
vo, specialmente in Italia. Secondo recenti stati-
stiche realizzate dall'lstituto Nazionale di Stati-
stica italiano, I'ltalia importa prodotti per un va-
lore di oltre 8 miliardi di euro. Statistiche come
queste dimostrano che c'é¢ un chiaro vantaggio
nell'importazione di merci che possono essere
prodotte in altre aree del mondo ad un costo mi-
nore. Questo valore sembra perfino pil significa-

WSI - La nuova generazione dell’lE-Commerce’

SURIEED

tivo se paragonato al numero di merci non lavo-
rate (incluso IT outsourcing), che costituisce solo
una frazione di quegli 8 miliardi di euro. Molto
tempo fa la WSI realizzo che quell'outsourcing
dei "colletti bianchi" ¢ la chiave per inaugurare
una nuova era nella fornitura di Servizi Internet,
che sono all'avanguardia, alle piccole e medie
imprese.
1 Consulenti Internet della WSI mantengono co-
sti concorrenziali con I'utilizzo di un Intranet cen-
tralizzato conosciuto come il "Master Production
System™"(MAPS).
Attraverso il MAPS, i Consulenti Internet della
WSI sono in grado di accedere ad uno dei 10
Centri di produzione globale situati in aree del
mondo altamente tecnologiche e a basso costo,
incluse I'Australia, India, Canada e America Cen-
trale. Ognuno di questi Centri di Produzione of-
fre moduli tecnologici precedentemente svilup- ”
pati, che consentono ai Consulenti Internet di s i e ¥
scegliere quelli con le caratteristiche migliori e i, g
pit rilevanti per il sito web dei loro clienti.
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Per informazioni e per ricevere il Cd
contattare in Italia
ITALIAFRANCHISING

tel.0744 409504- 449143
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Servizi Economici Integrati
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LAVANDERIA

ORSCU BIANLO

Un mondo di pulito:
lavanderie ad acqua,
a secco

e self-service

in franchising. ‘ -

APRI LA TUA LAVANDERTA IN FRANCHISING, ENTRA
ANCHE TU NELLA BANDA DELL'ORSO BIANCOW

Le lavanderie “Orso Bianco™ (oltre 200) sono da sempre sinonimo

di qualitd, cortesia e convenienza.

1l settore & quello del lavaggio a secco, ad acqua e self-service,
offrenda grandi opportunitd a tutti coloro che vogliono awviare
un'attiyitd imprenditoriale con la formula del franchising.

“Orso Bianco” cerca persone dotate di forte spirito imprenditariale,
con spiccate capacifd gestionali e con la disponibilita di un minimo
capitale iniziale. Per informazioni

chiamate allo 0825/21373 , inviate un fax allo 0825/793375,
oppure scrivete a: info@meolict it
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AGENZIA MATRIMONIALE
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Un FRANCHISING SEMZA SORPRESE!

Apri anche tu la tua Agenzia matrimoniale
con un marchio vincente, un supporto
completo ed affidabile, svolto con
professionalita, preparazione ed impegno.

URL: www.fopclassl
MAIL:

ziatopelass@amsn com
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