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Dopo permdo di ripresa che lasciava ben sperare, si registrano nuovi cali in vari settori

Sicilia occidentale, I’economia soffre

Ad accusare i maggiori problemi sono soprattutto le aziende di piccole dimensioni

ollice verso per I’economia
Pdcl]a sicilia occidentale,

che dopo una buona ascesa
ed uno sviluppo notevole, ¢ tor-
nata ad accusare una flessione.
Un esempio & quello del compar-
to dell'agricoltura palermitana
che sta segnando il passo, come
non era avvenuto da un paio
d'anni a questa parte. In sofferen-
za sono soprattutto le imprese
medie e piccole, che, avendo una
produzione piu ristretta, non pos-
sono rlvolger%l a mercati dove la
richiesta ¢ maggiore rispetto al-
l'offerta. Il commercio in que-
st’ambito non va al di la del ter-
ritorio locale, dove la richiesta
non sembra essere tale da con-
sentire buoni guadagni, complice
anche I’aumento dei prezzi se-
guito all’introduzione dell’euro.
Cosi molta merce finisce per ri-
manere invenduta. Essendo mer-
ce deperibile, e non trovandosi in
zona industrie di trasformazione,
gli eccessi della produzione, co-
me accade per esempio per le
arance, finisce con l'essere desti-
nato al macero. Migliore ¢ la si-
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tuazione per le aziende pitl gran-
di, che possono usufruire di un'e-
stensione di terreno da sfruttare
che superi i cinque ettari. Esse
realizzano una quantita di pro-
dotto che consente di trattare con
un mercato pil vasto, che spesso
& un mercato estero. Anche sul
versante dei servizi si & registrato
un fenomeno analogo. In questo
campo la voce piu consistente &
quella del commercio, dove le
piccole attivita di dettaglianti
hanno subito una diminuzione
dei guadagni che ha indotto mol-

ti piccoli commercianti a cessare
la loro attivitd o a licenziare i lo-
ro collaboratori, soprattutto in
quegli esercizi dove erano in
vendita bem voluttuari Hanno
resistito meglio i supermercati, le
aziende all'ingrosso, la ristora-
zione e i locali di ritrovo con
vendita di bibite alcoliche. Nel
CO]I’I]J]CSSO €sce un ql]ﬂdl'l) non
positivo che deve far riflettere
sulla situazione generale in parti-
colare di questa zona dell’isola.
La speranza ¢ che 1'anno nuovo
porti segnali positivi.

hi cerca un esempio di alto calibro tra i
‘ professionisti rappresentanti la WSI, lo

pud trovare nel Consulente Internet del
New Jersey, Troy Ireland. Ireland é stato re-
centemente nominato uomo d'affari dell'anno
2003 dal Consiglio Consultivo della Commis-
sione Nazionale Repubblicana Americana per
le piccole imprese.
Annualmente, il Consiglio Consultivo rende
onore ai peraonaggl d'affari pin intraprendenti
provenienti da ogni Stato, che hanno contribui-
to in modo stgmﬂcatlvo al successo nel loro
settore. Tra questi candidati regionali viene
scelto un professionista eccezionale al quale
sara consegnato un premio nazionale; questan-
no il vincitore ¢ stato Troy Ireland.
In poco pitt di un anno, Ireland ha sviluppato il
suo Franchise Internet WSI trasformandolo in
un fornitore primario di Servizi Internet per il
business. Oltre a fornire soluzioni web per la
clientela internazionale, la sua societa offre
sviluppo avanzato del web, web copywriting,
servizi di marketing e la sua specialita, la SEO
- Search Engine Optimization. Il suo business
ha talmente successo che, come afferma Ire-
land, ha dovuto declinare l'invito del Congres-
so a ritirare personalmente questo premio, a
causa di conflitti tra i nominati.
Secondo l'opinione di Ireland, & stata proprio la
WSI a condurlo a questo successo.
“La WSI offre, con tutti i processi di business
¢ la metodologia, la formazione di base neces-
saria per avere successo ed essendo essa abba-
stanza flessibile puo essere applicata dove si
desidera”. Focalizzando i risultati misurabili -
una componente vitale delle Soluzioni Internet
"Lifecycle" - Ireland € in grado di dire ai suoi
clienti che potranno trarre un buon profitto dal
loro investimento, rendendoli sostanziali refe-
renti.Chiedendo ad Ireland quali sono le altre
strategie chiave che hanno contribuito al suo
successo, egli ha elencato l'apprendimento
continuo e la capacitd di porsi sul mercato in
maniera effettiva come una delle principali
priorita. “Parlare ad un numero sempre pill cre-
scente di persone, imparare il piu possibile dal-

FRANCHISING NEL MONDO - TOI
Nominato uomo d’affari dell anno,

Troy Ireland, il punto fermo della Wsi

In un solo anno ha reso I’azienda un fornitore prlmarzo di servizi per il business in rete

WSI - La nuova generazione d

le stesse, dai loro bisogni, dal loro business. E
non dimenticare di utilizzare le stesse tecnolo-
gie usate per porre sul mercato il business dei
propri clienti al fine di porre noi stessi sul mer-
cato”,
Oltre al riconoscimento di membri eccezionali
della comunita delle piccole imprese come
Troy Ireland, il mandato del Consiglio Consul-
tivo prevede di informare la Camera dei Rap-
presentanti americana, il Senato ed il Presiden-
te circa l'impatto che ha la legislazione sulle
piccole imprese.
Sulla WSI
La WSI, il cui quartiere generale si trova a To-
ronto-Canada, ¢ classificata al 1° posto come
fornitrice di Servizi Internet per il Business ed
al 4° posto come Franchise internazionale con
la crescita piti veloce. Tramite sistemi che sono
stati sviluppati, utilizzati e provati dagli oltre
700 Consulenti Internet sparsi in 87 paesi del
mondo, WSI distribuisce annualmente migliaia
di soluzioni Internet per il business di piccole e
medie imprese.
€r ricevere gratuitamente Informazioni e

per il CD contattare in Italia:
ITALIAFRANCHISING
Tel. 0744/409504 Fax 0744/449143

& il cosulente mternet per Ia zona del New Jersey

Un nuovo portale
per fare grande
impresa

La Sicilia con gli oltre cinque mi-
lioni di abitanti, il patrimonio arti-
stico, culturale e lo sviluppo indu-
striale di notevole rilevanza nazio-
nale, e' accreditata per proiettarsi
positivamente in Italia e in Europa
con prodotti alFavanguardla

A questo proposito €' nata la ‘fran-
chising-Region’ per la Sicilia de-
nominata "Siciliafranchising” con
l'obiettivo di gestire direttamente
sul territorio il franchising in siner-
gia con [Italiafranchising contri-
buendo allo sviluppo dei franchi-
sor e delle aziende made in Sicilia.
Un mercato vastissimo dove il no-
stro sistema diventa un sicuro vei-
colo BTB e BTC per chi vuole far-
si conoscere nel mondo del fran-
chising ma anche per chi possiede
un'attivita' produttiva, commercia-
le o di servizi.

www.siciliafranchising.it
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SERVIZI ECONOMICI

Servizi Economici Integrati

... il TEMPO é denaro
| CREDITI IN SOFFEREN

A restituirveli in LIQUIDITA' ci pensiam

Un mondo di pulito:
lavanderie ad acqua,
a secco

e self-service

APRI LA TUA LAVANDERIA IN FRANCHISING, ENTRA
ANCHE TU NELLA BANDA DELL'ORSO BIANCOIIl

Le lavanderie "Orso Biance” (oltre 200) sono da sempre sinonimo

di qualitd, cortesia e convenienza.

Il settore & quello del lavaggio a secco, ad acqua e self-service.,
offrendo grandi opportunita a tutti coloro che vogliono avviare
un'attivitd imprenditoriale con la formula del franchising.

“Orso Bianco” cerca persone dotate di forte spirito imprenditoriale,
«on spiccate copacita gestionali e con la disponibilita di un minimo
capitale iniziale. Per informazioni

chiamate allo 0B25/685384, inviate un fax allo 0825/685968,
oppure scrivete a: info@meolict.ir.
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Agengie viaggio in franchising
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AGENZIA MATRIMONIALE

Un FRANCHISNG SENZA SORPRESE!

Apri anche tu la tua Agenzia matrimoniale
con un marchio vincente, un supporto
completo ed affidabile, svolto con
alita, prep ed impegno.

genziatopclass fwsn com
isin g emato 1. 12031 Alla (CN)
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